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Entrevista a Antonio Pérez de la Torre, Director General
de Alfa Inmobiliaria

ENTREVISTAS, ENTREVISTAS A FRANQUICIADORES

Nos gusta
MUCHO

Sin costes, sin dolores de
cabeza, solo ahorro por
eficiencia.

MAS CLARO IMPOSIBLE

1. ;Cuéndo y de qué modo nacié la marca? Alfa Inmobiliaria se constituy4 en Noviembre de 1996 y en Enero
de 1997 comenzd a franquiciar. Se cred para dar cabida a un Nuevo Sistema de Trabajo desarrollado para
colaborar en Red, donde varias oficinas pudieran trabajar en un mismo entorno, y mismas normas de
funcionamiento. Seria lo que ahora denominamos una MLS.

No des el paso de montar una

2. ;Cudl es vuestra estructura actual? Actualmente estamos posicionados en Espafia con 112 oficinas, franquicia sin antes consultarnos
seguidos de México con 95. También estamos ubicados en Francia. Préximamente desembarcaremos en
Sea cual sea tu duda nosotros nos ponemos en
Republica Dominicanay Bolivia. En todos los mercados ofrecemos el Sistema de Trabajo de Alfa contacto contigo para orientarte de forma
Inmobiliaria, con el apoyo de herramientas y servicios que permiten el desarrollo de la actividad gratuita.
inmobiliaria con totales garantias de resultados.
3. ;Qué inversién inicial solicitdis para unirse a la red y cunto tiempo estimais que se necesita para recuperar

la inversién? La inversién varia en funcién de la férmula elegida para desarrollar la actividad. Se puede )
arrancar con unos 7.000 € para desarrollar la actividad desde un despacho profesional, y desde unos 15.000 lutelciono
€ con un local a pie de calle. Recomendamos ir paso a paso, evitando grandes inversiones. En funcién del

personal contratado e inversidn en el acondicionamiento del local, variaran los plazos de amortizacién. En Tu e-mail

cualquier caso, la actividad genera recursos como para amortizar la inversion del negocio en el primer afio.

O He leido y acepto las condiciones legales

4. ;Qué facturacién tenéis prevista para el primer afio y cuéles crees que son las ventajas de vuestro negocio
. L, , . ) . Enviar
para el que desee franquiciarlo? La facturacion dependera mucho del perfil comercial del Franquiciado y

de las recomendaciones aplicadas finalmente en el proyecto. Es viable cerrar el primer afio con una
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facturacién de 100.000 € con una estructura de personal adecuada al perfil recomendado. Las ventajas que

tendra el Franquiciado, es utilizar un Sistema de Trabajo evolucionado a lo largo de mas de 22 afios, con el

apoyo necesario para afianzar el proyecto y con un soporte continuo que permite ir acompafiado en este

v

Accede a la ficha de
esta franquicia

proyecto. Ademds, cuenta con sesiones personales de coaching, para ver la evolucién del Negocio,

aplicando las correcciones necesarias para adaptar el método al perfil comercial del equipo de trabajo.

[$)]

. {Qué requisitos de local necesitdis? La actividad se puede desarrollar desde un despacho profesional o
local. En el caso de locales, con al menos 40 m2, escaparate y sala de reuniones, es valido para la actividad.
Recomendamos arrancar con el minimo de gastos, y dar el salto a otro local mas grande conforme se

tengan definidas las necesidades del Negocio (ingresos, personal, ubicacion....)

(2]

. §Qué perfil del franquiciado buscais? El Franquiciado deberd tener “don” de gentes, que sean extrovertidos,
con ganar de ayudar a sus clientes y con perfil comercial. No es necesaria experiencia porque les formamos
desde cero. Si tuvieran experiencia, siempre tienen algo nuevo que aplicar, y sobre todo, comprobaran que
las condiciones econémicas aplicadas, compiten directamente con el que pretende desarrollar la actividad

de forma individual.

~

¢Puedes describir las cualidades que distinguen a vuestra ensefia de la competencia? La Transparencia, la
Profesionalidad y la Gesti6n Eficiente. Nuestro Objetivo es la Satisfaccién del cliente final. Todo nuestro
Sistema de Trabajo, Herramientas, Servicios y Documentos de gestion, tienen esta finalidad. Entendemos

que a consecuencia de dicha satisfaccién, llegardn nuestros beneficios. Esta es la clave de nuestro éxito.
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